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Vertriebsmitarbeiter fur IT-Losungen und Cloud
Telefonanlagen (m/w/d)

Beschreibung

Dein Job als Vertriebsmitarbeiter fur IT-
Losungen und Cloud Telefonanlagen (m/w/d)
in Pinneberg

Wachse mit uns uber dich hinaus!

Was wir bieten:

Offene Ohren

* Homeoffice-Mdglichkeit

¢ |deale Urlaubsplanung

¢ Mobil unterwegs

¢ Weiterbildungen

Mitgliedschaften bei Wellpass und Fairclub
Monatlich eine Massage

Deine Aufgaben bei Novo-Net GmbH & Co. KG

¢ Ldsungsverkauf: Du beratst unsere Kunden individuell und
bietest ihnen passende IT-Lésungen an, die ihren Bedlirfnissen
entsprechen.

¢ Kundengewinnung: Du sprichst Neukunden an - per Telefon, E-Mail
und tiber Netzwerke (z. B. LinkedIn, Xing) - und baust nachhaltig
Geschaftsbeziehungen auf.

e |T-Beratung: Mit einem guten Basiswissen untersttitzt du unsere
Kunden bei der Wahl der richtigen IT-Produkte und Lésungen. Dabei
stehst du als Ansprechpartner zur Seite, um ihre Geschéftsprozesse
zu verbessern.

¢ Marktanalyse: Du behéltst den Markt im Blick und entwickelst
gemeinsam mit dem Team Strategien, um Kunden optimal zu beraten.

Dein Profil als Vertriebsmitarbeiter fur IT-Losungen
und Cloud Telefonanlagen

e Interesse am Vertrieb: Du hast erste Erfahrungen im Verkauf

Novo-Net GmbH & Co. KG

Arbeitgeber
Novo-Net GmbH & Co. KG

Zuriick zur Startseite
Uberzeuge dich selbst

Arbeitspensum
Vollzeit

Start Anstellung
ab sofort

Dauer der Anstellung
unbefristet

Industrie / Gewerbe
IT-Unternehmen

Arbeitsort
Friedrich-Ebert-StraBe, 40, 25421,
Pinneberg, Schleswig-Holstein,

Deutschland

Arbeitszeiten

Die Kernarbeitszeiten gehen
Montag bis Donnerstag von 08:00
Uhr bis 17:00 Uhr und Freitag von
08:00 Uhr bis 15:00 Uhr. Dabei
kannst du von unserem
Gleitzeitsystem Gebrauch machen.

Veroffentlichungsdatum
7. Oktober 2024

https://karriere-novo-net.de



oder bist motiviert, deine Karriere im Vertrieb zu starten,
idealerweise im Bereich IT oder Cloud-Produkte.

¢ | dsungsorientierung: Du mdchtest lernen, wie man Kunden nicht
nur Produkte verkauft, sondern ganzheitliche Losungen anbietet -
wir untersttitzen dich dabei, dich in diese Richtung zu entwickeln.

e |T-Affinitdt: Du hast Interesse an Themen wie Cloud, Server
oder IT-Lésungen und bist bereit, dein Wissen kontinuierlich
auszubauen.

¢ Kommunikationsfreude: Ob am Telefon, per E-Mail oder tiber
Netzwerke - du flihlst dich wohl dabei, neue Kontakte zu kntipfen und
Kundenbeziehungen aufzubauen.

Bewirb dich jetzt

Wir freuen uns auf deine Bewerbung. Melde dich ganz einfach per Mail oder nutze
unser Bewerbungsformular auf der Website. Zeig uns, warum du die perfekte
Erganzung fur unser Team bist!

Jetzt Schnell-Bewerbung abschicken

Tel:
+49(0)4101/8348030

E-Mail:
info@novo-net.de

Novo-Net GmbH & Co. KG
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